
  奈良県女性起業家奈良県女性起業家奈良県女性起業家奈良県女性起業家    インタビューインタビューインタビューインタビュー      宮田宮田宮田宮田    智子智子智子智子    さん（さん（さん（さん（Flower design kasane Flower design kasane Flower design kasane Flower design kasane ～襲～）～襲～）～襲～）～襲～）           どんなどんなどんなどんな事業をしていますか事業をしていますか事業をしていますか事業をしていますか？？？？     吉野で Flower design kasane ～襲～（以下、kasane）というアトリエを開き、プリザーブドフラワーと生花のフラワーアレンジメントの制作および販売、フラワーアレンジメントのレッスンを行っています。  フラワーアレンジメントは、できるだけ新鮮なもので、場面や送られる人の好みに合ったものを制作したいと思い、基本はオーダーメイドで制作しています。  アトリエでは、和風で「自然にあるそのままの形」にこだわった作品を展示しています。またレッスンでは少人数にこだわっており、予約があればいつでも開催しています。   起業のきっかけは何でしたか？起業のきっかけは何でしたか？起業のきっかけは何でしたか？起業のきっかけは何でしたか？     吉野で生まれ育ち、母親がいけ花の先生をしていたことで、幼い頃から常にお花が身近にありました。大学卒業後、商社に勤めましたが、仕事帰りに何か習い事をしようと思い、フラワーアレンジメントを選びました。「同じ習うなら、資格が取れるコースにしよう」と考え、資格が取れる生花のアレンジメントスクールに通いました。自分はやりだしたら極めたくなる性格で、会社を退職し、イギリスのフラワーアレンジメントの学校へ約 4 ヶ月留学しました。  帰国後花屋を営む企業に入社し、接客やお花の手入れ、アレンジメントの製作をしました。自分は接客が苦手だと思っていましたが、好きなお花を介してお客様と会話をすることが楽しく、自分は接客に向いているかもしれないと思いました。  ならまちのカフェで、様々なものづくりをしている友人や知人と雑貨展を開催し、自分はプリザーブドフラワーアレンジメントを展示販売しました。チラシを見て自分の「抹茶パフェ」という作品を見に来てくださるお客様もいました。  花屋を退職後、その展示販売の時に見に来てくれていたシルバーアクセサリー専門店の店長から、「シルバーアクセサリーは商品が小さく色彩がないため、色彩のあるプリザーブドフラワーをお店に置いてもらいたい」という依頼をいただきました。そしてブランド名を kasane と付け、自分の作品を販売してもらいました。  販売と並行して、フラワーアレンジメントのレッスンを自宅で開催しましたが、自宅だと生活感があり、また知らない人に家に来てもらうとなると自分もお客様も気を遣うため、どこか場所を借りた方が活動しやすいと考えました。両親を説得し、ちょうど空いていた父の実家を使わせてもらいました。  こうして 2012 年、現在の場所にアトリエを開き起業しました。       



 起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？     自分が制作したもので人に喜んでもらえることです。  大好きなお花を扱い、お代をいただくことができ、人から喜んでもらえ、 さらにありがとうと言われる仕事は自分にとって他にないと思います。     事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？     お店が郊外の住宅地の中にあるため、集客が課題でした。  集客に一番つながるのは口コミだと考え、忍耐強く口コミを頼ってここまで事業を続けてきました。続けていけるか不安になることもありましたが、続けていたら他の作家の方や吉野の方などとのつながりが増えていきました。  昨年、吉野で開催された全国規模のイベントで、寄せ植え講習会の講師をさせていただきました。つながりのある吉野の方が仕事を紹介してくれ、つながりの大事さを再確認しました。  また、起業当初はフラワーアレンジメントやレッスンで使う材料を仕入れるための資金も課題でした。自分の身の回りのことを節約するなどし、少しずつ在庫をそろえていきました。  今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？     「kasane さんに行けば、生花があるよ」と言われるように、生花の取り扱いを増やしていきたいと考えています。生花は仕入れ後すぐに使い切る必要があるので、現在生花のアレンジメントは受注生産としています。  生花をお店に並べるためには在庫を持つだけの売上を増やす必要があると考えています。そのためにお店の認知度を高める方法を考えていきたいです。  また、カフェを開き、kasane を近隣の方が気軽にカフェや習い事に訪れることのできる、人が集まる場所にできたらと考えています。  他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。     起業は自分一人ではできず、周りの方の協力が必要です。  また、続けることが大事で、また一方でそれは難しいことだと思います。  周りの方の助けや「この仕事が好き」という想いがあるからこそ、 現在まで続けられています。  つながりを大切に、感謝の気持ちを忘れず、忍耐強くやることが 最も大事だと私は思います。       企業情報企業情報企業情報企業情報     商  号    Flower design kasane ～襲～ 業  種    製造業   起業年    2012 年   企業HP   http://kasane.jimdo.com/  所在地    〒638-0001 吉野郡下市町阿知賀 2655-2  連絡先   090-8367-3715 


