
  奈良県女性起業家奈良県女性起業家奈良県女性起業家奈良県女性起業家    インタビューインタビューインタビューインタビュー      森森森森    ゆかりゆかりゆかりゆかり    さん（奈良うま直販フレッシュ）さん（奈良うま直販フレッシュ）さん（奈良うま直販フレッシュ）さん（奈良うま直販フレッシュ）           どんなどんなどんなどんな事業をしていますか事業をしていますか事業をしていますか事業をしていますか？？？？     奈良県内の農家から野菜を仕入れ、飲食店やホテルから受けた注文をもとに野菜を仕分けし、配達しています。  農家が生産や加工したものに自分が買い手を見つけ、また飲食店が求めるものを自分が農家に伝える等、農家と飲食店双方の意見を踏まえた架け橋となっています。  現在従業員は 3 名おり、配達や事務を手伝ってもらっています。起業時は雇用していませんでしたが、次第に手が足りなくなり、紹介やハローワークを通じて雇用しました。     起業のきっかけは何でしたか？起業のきっかけは何でしたか？起業のきっかけは何でしたか？起業のきっかけは何でしたか？     もともと乳業関係の会社で取締役をしていましたが、知人が理事を務める農業組合法人に誘われ、農業組合法人に入社しました。その会社では近隣の飲食店に野菜を配送する部署を立ち上げようとしており、前職で牛乳を配達する事業をしていた経験を活かし、配送事業を立ち上げました。数軒の飲食店と契約することができ、さらに契約者を増やそうとしていた時にその部署と直売所が解散することになり、退職することになりました。  他の仕事を探そうと考えていましたが、契約していた飲食店の方から「協力するから一人ででも配送事業を続けてほしい」と言われ、起業を決意しました。直売所に使っていた場所と設備が空いたためそこを事務所兼作業場として借り、こうして 2014 年に起業しました。  販売先は「一般社団法人奈良のうまいもの会」の会員に声を掛け、仕入先はインターネットで調べたり、農家から紹介してもらったりして探していきました。  遠方への配達は燃料費が高くかかり利益率が悪いため、事業を継続するためにも配達を断らざるを得なかった配達先もありました。また、五條方面からの仕入は「ネギ便」と呼ばれる大きなトラックに各農家が出荷したい野菜や果物をコンテナに入れて積み、1 コンテナ単位で自分と農家で配送費を出し、協力しあっています。   起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？起業してよかったこと、楽しかったことは何ですか？     農家や飲食店に喜んでもらえることがやりがいになりますし、 それが自分の喜びにもなっています。  また、廃棄される野菜が少なくなることも、よかったことだと思っています。  これまで、生産過程で農家が間引いていた野菜はサイズが小さく規格外で、農家によって廃棄されていました。しかし間引いたものは柔らかくて栄養価が高いので、自分がその野菜の販売先を確保し、廃棄されていたものを流通させることができました。    



 事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？事業を拡大、または新サービス・商品を開発する中で乗り越えてきた課題は何ですか？     自分には、飲食店の求めるものをきちんと用意する責任と、農家に作ってもらった野菜をきちんと販売する責任があります。飲食店やホテルの各シェフのニーズを早くつかみ、必要なものを理解して野菜を用意し、野菜の在庫のロスが出ないようにしなければなりません。  ニーズをつかむために、その飲食店に足を運び、実際に料理を食べてメニューの構成を把握することもあります。  また、従業員には農家と飲食店の立場を理解してもらえるよう、仕入と配達両方の仕事を経験してもらっています。両方経験してこそ、この仕事の意味が理解できると思います。   農家と飲食店それぞれの苦労を理解し、両者へ心配りができるような仕事をしてもらいたいです。  今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？今後の夢、将来展望はどんな風にお考えですか？     農産物の生産、流通及び加工に一貫して取り組む会社にしていきたいと考えています。自社に農家を抱えることで生産から販売までを一元化し、互いに協力しあえたら良いと思っています。そして、せっかく良い野菜を集めているため、インターネット販売をして一般消費者にも食べていただけるように展開していきたいです。  また、これまでに能力が高いのにもかかわらず働くことのできない女性を見てきたこともあり、そんな女性が働きやすい職場を作りたいという想いがあります。家族を 1 番、仕事を 2 番で良いので、働く時と休む時のメリハリをつけ、社員に「働きやすい」と思ってもらえる職場作りに励んでいきたいです。  そういう職場であることを皆が理解し、チームとして動く体制を作れるよう、ますます従業員には様々な仕事を経験してもらいたいです。  他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。他の女性起業家・起業準備者へのメッセージをお願いします。     現在、女性に優しい世の中になってきており、女性の働く環境は良くなっているように思います。女性を助けてくれる機関は多いため、どんどん活用すべきです。  ためらうこともあると思いますが、やってみなければどうなるか分かりません。とりあえずやってみることが大事だと思います。  やってみて分かったことですが、知恵を貸してくださる方は多く、 何よりも専門家に聞くことが解決への一番の近道です。          企業情報企業情報企業情報企業情報     商  号    奈良うま直販フレッシュ 業  種    卸売業   起業年    2014 年   所在地    〒635-0815 北葛城郡広陵町古寺524-1 連絡先   0745-58-2210   


